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Beratungen  

 

 Beratung – Entscheidung Grundlagen (Exposé) für die Expansion in die Schweiz 
(Drogeriemarkt D – Name auf Anfrage) 
 

 Beratung – Entscheidung Grundlagen (Exposé) für die Expansion in die Schweiz 

(Babyfachmarkt D – Name auf Anfrage) 
 

 Einführung / Schulung / Begleitung Category Management (Drogeriekette – Name 

auf Anfrage) 
 

 Einführung Mitarbeiterbeurteilungs-System inkl. der dazugehörigen Schulung 
(Hörakustik Retail – Name auf Anfrage) 
 

 Ganzheitliche Beratung/Begleitung Apotheke (Diverse – Name auf Anfrage) 

 Sortimentsanalyse - Vorschlag-Umstellung – Umbau -  
Mitarbeiterschulung -  Marketingmassnahmen  

 

 Machbarkeits-Analyse Regio-Markt (Idee Seetal AG)  

 
 Mitarbeiter-Akquisition ganze Schweiz (Hörakustik Retail – Name auf Anfrage) 

 
 Organisationsentwicklung – Mitarbeiterbefragung – Organigramm – Workshops 

– Prozessoptimierung (Della Casa AG)  
 

 Organisationsentwicklung – Mitarbeiterbefragung – Organigramm – Workshops 
Führung – Projektmanagement - Coachings GL und BL 

(Kommunikationsbranche – Name auf Anfrage) 

 
 Organisationsentwicklung – „persolog“ Schulung „Wer bin ich“ 

Mitarbeiterbefragung – Organigramm – Workshops – Prozessoptimierung 
(Kinderkrippen - Müsliburg GmbH)  

 
 Ladenspiegel - Schuhbranche    -  20 Standorte 

 Ladenspiegel - Apotheker-Gruppierung   -    6 Standorte 
 

Schullungen / Coachings   

 
 Seminar Category Management für den Aussendienst 1 Tag (Pharmahersteller / 

Apotheken-Gruppierung in Deutsch und Französisch) 
 

 Seminar Category Management für den Aussendienst 1 Tag (Apotheken-
Gruppierung) 

 
 Seminar Category Management für die Category Manager 2 Tage (Diverse 

Kunden / Food – Grossist – Name auf Anfrage) 
 



 Seminar Category Management für die Mitarbeiter der Geschäftsleitung / 

Verkauf / Key Accounter / Marketing / Aussendienst 2 Tage in Französisch 
(Frischproduktehersteller– Name auf Anfrage) 

 
 Seminar Category Management / Verhandlungstechnik für die Mitarbeiter der 

Geschäftsleitung / Verkauf / Key Accounter / Marketing - 6 Tage (zwei 
Durchgänge)  (Frischproduktehersteller– Name auf Anfrage ) 

 Seminar Category Management für die Mitarbeiter Marketing 2 Tage (Hilcona) 
 

 Seminar Category Management für Key Accounter 1 Tag (Mibelle / Visiotop) 
 

 Seminar Category Management für Key Accounter 4 Tage (Hilcona)  
 

 Seminar Kundenbindung 2 Tage (Apotheken-Gruppierung– Name auf Anfrage) 
Sortimentsanalyse - Vorschlag-Umstellung – Umbau / Marketingmassnahmen  

 

 Verkaufsleiter und Filialleiter Führungs-Coaching  
(Hörakustik Retail – Name auf Anfrage) 

 
 Verkaufsleiter Führungs-Coaching (Schuhfilialist – Name auf Anfrage) 

 
 Workshop Lieferant / Hersteller zur Sortimentsstärkung 1 Tag  

(Baumarktfiliallist – Lieferant – Name auf Anfrage) 
 

 Führungsschulungen auf Basis von Persolog ® 2 Tage (Hörakustik Retail – Name 

auf Anfrage) 

 
 Führungsschulungen auf Basis von Persolog ® 1 Tag  

(Schuhverband – Name auf Anfrage / Getränkemarktfilialist – Name auf Anfrage) 
 

 Schulung Merchandising / Warenpräsentation 1 Tag  

(Schuhverband – Name auf Anfrage / Hersteller Frischprodukte – Name auf Anfrage) 
 

 Filialleiterschulung 6 Tage plus WK (Squadra Mondo)  
o Führungsschulungen auf Basis von Persolog ® 

o Grundsätze des Marketings 
o Arbeitsorganisation   

o Verkauf, Selbstbedienung – Warenpräsentation und persönlicher Verkauf  
 

 Verkaufsschulung für Promodamen je 1 Tag in Deutsch/ Französisch / 
Italienisch rund 150 Teilnehmerinnen   

 
 Diverse Einzel - Coaching Schwergewicht Führung (Name auf Anfrage) 

 

Spezielles  

 

 Management-Mandat - Aufbau Französische Schweiz – Verkaufsleitung 50% 
(ca. 2 Jahre) (Hörakustik Retail – Name auf Anfrage) 

 
 Mitarbeiter-Akquisition ganze Schweiz (Hörakustik Retail – Name auf Anfrage) 

 



 Diverse Vorträge zu den Themen Category Management – Marktpositionierung – 

Ladengestaltungen – Standortqualität – Führung – usw. (an diversen Anlässen - 
Name auf Anfrage) 
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